
66

1. IME PREDMETA: 

PRODAJA

2. SPLOŠNI CILJI
Študent je sposoben načrtovati vse aktivnosti pred prodajo, določiti cilje in 
strategije, organizirati prodajo in izvesti prodajne postopke.

3. PREDMETNO SPECIFIČNE KOMPETENCE 
Študent: 

določi, načrtuje in organizira ugotavljanje povpraševanja oz. potencialnih • 
kupcev, ter opredeli potrebna sredstva in orodja za izvedbo,
opredeli najrealnejši scenarij prodaje ob upoštevanju dolgoročne in kratko-• 
ročne strategije podjetja,
komunicira s potencialnimi kupci in organizira srečanja z njimi,• 
pripravi ustrezno ponudbo jo prilagodi zahtevam kupca ter pripravi pro-• 
dajno strategijo oz. opredeli metode prodaje,
izbere potencialne partnerje (kupce, posrednike, ...) in organizira srečanje,• 
spremlja konkurenco, njihove strategije,• 
pripravi letne in triletne plane lastnega dela (obseg prodaje, cene, zaposle-• 
ni, izdelave f inančnega plana za reklamne namene,...),
izvaja predstavitve proizvodov / storitev pri potencialnih kupcih,• 
pozna psihologijo prodaje in nakupa.• 
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5. OBVEZNOSTI ŠTUDENTOV 
Število kontaktnih ur: 114 ur 
( 48 ur predavanj, 42 ur seminarskih vaj in 24 ur laboratorijskih vaj).
Število ur samostojnega dela: 96 ur 
(36 ur študij literature, 30 ur priprava vaj in 30 ur priprava in izvedba nastopov).
Obvezna je prisotnost na vajah ter pisni izpit.




